Myynti-
Kyvykkyyden

testaus ja




Mika
SalesKey?

SalesKey-testin avulla saat
vastauksen seuraaviin
kysymyksiin:

SalesKey:

Kuinka onnistun myyjan
rekrytoinnissa?

Kuinka saisin faktatietoa
myyjistani, jotta pystyisin
johtamaan heitd paremmin

ja auttamaan heita
onnistumaan?

Kuinka saisin faktatietoa
myyjistani, jotta voisin
valmentaa heistd huippu-
myyjia?




M Itq Kyky itseohjautuvaan myyntityohon
Henkilokohtainen myynti-identiteetti, asenne

Sq Ies Key myyntiin

7 Aloitteellisuus: kyky tehda paljon soittoja ja
tEStCI CI : hankkia tapaamisia tai videopalavereita
Kyky kayttaa puhelinta myyntityossa

SalesKey on myntikyvykkyyden Kyky klousata kaupat

testaukseen ja arviointiin
kehitetty tyokalu, joka toimii
erityisen hyvin rekrytointi-
tilanteissa.

Kontrollointi / tilanteen johtaminen
myyntiprosessin eri vaiheissa
Taipumus antaa turhia alennuksia
Myyntitilanteen ongelmanratkaisukyky

e Verkostoitumistaidot

o e Kyky kayttad suosituksia

NAMA ASIAT

EIVAT SELVIA

HAASTATTELUSSA!




Miten tulokset esitetaan?

SalesKey-testin tulokset esitetaan havainnollisessa graafisessa muodossa, joten niita on
helppo tulkita. Tulokset ovat luotettavia - vastausten validitetti ja johdonmukaisuus

testataan myos.

Myynnin tehokkuusosamaara: 50

Myynti-identiteetti: 32

Riskiherkkyys: 60

Myyntialoitteellisuus: 43




Miten SalesKey toimii?

e Testattavalle henkilolle toimitetaan tunnukset ja webbilinkki. Han tekee testin seuraavien
48 tunnin aikana.

e Taman jalkeen tulokset analysoidaan ja raportti toimitetaan asiakkaalle.

e Tulokset kaydaan yhdessa lapi. Palautekeskustelu voidaan kayda myaos testin tehneen
henkilon kanssa.

e | opuksi paatetaan jatkotoimenpiteet.

e SalesKey-raportti kertoo, kuinka henkilo kayttaytyy talla hetkellad myyntityossa.

e Tulosten analysoinnilla paastaan kiinni rekrytoitavan henkilon erilaisiin
myyntikyvykkyyksiin.

e Nain saadaan selville vahvuudet ja kehittamiskohteet, joita voidaan jatkossa parantaa.




Kenelle SalesKey on tarkoitettu?

e SalesKey-testi mittaa 22 kayttaytymismallia, jotka todistetusti vaikuttavat myyntihenkilon
myyntikyvykkyyteen.

e Testituloksia kaytetadn usein rekrytointivaiheessa.

e Myynnin johtaminen helpottuu, kun tiedetaan henkiloiden vahvuudet ja heikkoudet.

e Testauttamalla koko myyntihenkilosto padstaan kehittdmadn myyntid uudesta lahtokohdasta.

e Dr. David K. Barnett on kehittanyt SalesKey-testia vuodesta 1996.

e Testi on lokalisoitu Suomeen ja on ollut laajasti kaytossa useissa myyntiorganisaatioissa Suomessa jo
10 vuoden qgjan.

e Pro Growth Consulting toimii yksinoikeudella SalesKeyn jalleenmyyjana ja auttaa tulosten
tulkitsemisessa.
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Validiteettitarkistus: 71 Johdenmukaisuus: 34 Padttavalsyys: 39 Rsearviointi: 61




"SalesKey-myyntikayttaytymistesti on ollut erittain hyodyllinen,
sita kannattaisi kayttaa laajemminkin. Olemme olleet erittain
tyytyvaisia yhteistyéhon Pro Growthin kanssa.”

Pekka Inkinen // CEO, Trusteq Oy

"SalesKey-myyntikayttaytymistestilla olen ymmartanyt paremmin
omat ja alaisteni vahvuudet ja kehityskohteet myyntityossa.
SalesKey on ensiluokkainen apuvaline niin myynnin
kehittamisessa kuin rekrytoinnissakin”
Liisa Lyyra /[ myyntiryhman vetgaja, Markkinointi-instituutti

Hekin ovat
olleet

tyytyvaisia

Pro Growth on testannut
vuosien varrella satoja ihmisia
seka pienistd etta suurista
organisaatioista ja eri
toimialoilta.



M itq 500 €/henkilo

SalesKey-
testi
maksaa?

1250 €/paiva

SalesKey:



SalesKey-testi
kaytannossa

Pro Growth Consulting Oy
toimii Suomessa
yksinoikeudella
myyntikyvykkyystestin
jalleenmyyjana ja auttaa
tulosten analysoinnissa. Ota
yhteytta, niin sovitaan
toimenpiteista!

SalesKey:

Erkki Tuomi

KTM

yrittaja (Pro Growth Consulting)
konsultti ja valmentaja

erkki.tuomi@progrowth.fi
050 67662

Virpi Europaeus

VM

yrittaja (Pro Growth Consulting)
konsultti ja valmentaja

virpi.europaeus@progrowth.fi
050 505 2888



http://progrowth.fi/
http://progrowth.fi/

SalesKey-testi -
kaytannossa e N

Senior Consultant
Pro Growth Consulting Oy:n
konsultit antavat ohjeet tekstin
tekemiseen ja layvat tulokset
kanssasi yksityiskohtaisesti
ldpi. Saat monipuolisen ja
realistisen kuvan siita, miten
testattava henkilo kayttaytyy
myyntitilanteissa.

jenni.kiho@progrowth.fi
050 5474 299

Timo Aittoniemi
YTM

Senior Consultant

timo.aittoniemi@progrowth.fi
040 566 7060

SalesKey:
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PROGROWTH

Kaikukatu 4, Leipatehdas Offices
00530 Helsinki
info@progrowth.fi
www.progrowth.fi



